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Jennifer Matricardi - Bonjour Virgile et merci d’étre avec nous a One Week One Tech by Périclés avec
la participation de Finance Innovation. Démarrons par la présentation de TESTAMENTO ?

Virgile Delporte - Bonjour Jennifer. Nous avons décidé en 2013, de nous attaquer a un probléme que
I’on considérait comme peu adressé qui est le sujet de la succession. Un sujet assez sensible et on
s’est apercu qu’il y avait tres peu de pratiques d’anticipation successorale c’est-a-dire qu’il y avait
beaucoup de gens qui subissaientfles successions mais tres peu qui les planifiaient. En anticipant,
nous réduisons les risques et lateforme Testamento permet de proposer des services faciles et
accessibles pour anticiper vivant et permettre a la transmission de mieux se passer.
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pour un treck, je partais sans mes enfants et avec ma femme et nous nous sommes dit « mais qu’est
ce qui se passe si on n’en revient pas ? ». Du coup, on a décidé de fai
laissé sur notre bureau bien en évidence et au retour du trek je
notaire et il m’a dit « I'intention était bonne mais il n’a au
déclic qui m’a ouvert les yeux sur un sujet que je lui de la
succession et de la transmission.

Jennifer - Vous touchez quel type de profil iculier ? Professionnel ?
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Jennifer — Est-ce que vos clients ont bien intégrég vos services ?

Virgile — Le premier virage s’est fait il y a 1an et demi. Nous avions vite anticipé que le go to market
se ferait en BtoBtoC mais il y a 1 an et demi, quelqu’un du secteur de I'assurance (Jean Levoir) nous a
rejoint et nous a largement aidé a identifier quels étaient les acteurs avec lesquels nous pouvions
travailler. Nous avons aujourd’hui comme partenaire APRIL Santé Prévoyance qui intégre dans I'un
de ses produits nos solutions Testamento.

Jennifer - Quels sont vos outils aujourd’hui pour assurer aux clients une sécurité de faire son
testament en ligne ?

Virgile — Nous avons des applicatifs en SaaS hébergés dans le cloud avec des développements de
logiciels. L'un des points principaux est la sécurité des données, sujet trés sensible.ous apportons des
solutions pour nos partenaires surda partie réglementaire.

Jennifer — Avec qui vous vo associés pour assurer I’aspect réglementaire ?
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acteurs, en leur disant de travailler avec les startup sans prendre trop de temps ca
entreprises qui sont fragiles. Du coup, nous bénéficions de beaucou

Jennifer - Testamento dans 5 ans ?

Virgile — On se projette assez bien méme si on est
nous comptons nous déployer chez une vingtai industrie
assurances. Si nous prenons les briques qu ns déja aujourd’hui,
patrimonial, les clauses bénéficiaires, les calculateurs de droits de suc
pleins de choses a intégrer a I'avenir par de nouveaux services
notamment autour de la blockchain.

Quand on se projette dans 5 ans, on est une petite centaine
dans plusieurs pays européens et Amérique centrale, parce
international.
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Le regard de Périclées

Time to Market
Qualifier 'adéquation entre I'innovation et la maturité du marché

Les banques, les sociétés de gestion, les assureurs et leurs distributeurs cherchent
aujourd’hui de nouveaux produits. Testamento propose dans ce sens un package alliant
nouveaux services en ligne et nouvelles technologies. Cette innovation consiste a rendre
plus accessible la demande des droits de succession sans se déplacer.

Nature de I'innovation :
Qualifier le niveau d’ingéniosité de I'innovation proposée

La singularité de Testamento réside dans le fait d’offrir au marché un outil qui permet de
désacraliser la création d’un testament qui se fait souvent au moment ou il faut le faire et
dans de mauvaises conditions. Cet outil facilite I'assurance d’une bonne sécurité familiale.

Maturité de I'innovation :

Qualifier I’état d’avancement du projet (outils marketing, outils informatiques, capacité
a se déployer...)

Testamento est développé et a déja été présenté chez plusieurs clients. La plateforme est
adaptée et préte a étre déployée aux grands groupes institutionnels.

Le prochain défi pour Testamento sera d’intégrer ce projet aux grands acteurs financiers en
Europe et a l'international.

Positionnement a l'international : ©
Qualifier le positionnement actuel et potentiel a I'international

Testamento n’est pas encore développé en Europe mais a le potentiel pour.

L'internationalisation se fera naturellement une fois le projet intégré par les plus gros
acteurs financiers de la place en France.
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